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consistance par I'herbe qui y pousse. L’année suivante, ils y

sement des melons et des concombres, et, dans un pays déja

si fertile, tirent ainsi parti de la superficie méme du lag,
Voyage de BurNES , 1831-32-33

LARBRE DE POPE

Ce n’était qu'un pauvre hétre , isolé sur un sol étranger,
presque sans feuilles et sans rameaux, ridé et épuisé de
vieillesse , & demi mutilé par la foudre. Pourquoi done ne
m’en suis-je approché qu’avec 'émotion du véritable res-
pect ? Pourquoi ma main en le dessinant au milieu des bos-
auets s’animait-elle comme pour le paysage le plus poétique?

Pourquoi enfin, avant de le quitter, ai-je voulu détacher et
conserver un morceau de son €écorce?

Puissances mystérieuses de I'association des idées, heureu-
ses superstitions , qui faites entrer dans le cercle de nos ami-
tiés , et pour ainsi dire de notre famille , jusqu’aux choses
inanimées !

Le voici cet arbre , tel que je me rappelle 'avoir vu a sept
milles de Windsor, pres du village de Binfield, lorsque j’er-
rais exilé de la France. Peut-étre, en cet instant, il est prét
de tomber & terre , tout couvert encore des mille noms de
voyageurs qui des racines jusqu’au faite calciné se décou-
paient sur son écorce comme de fines arabesques. Une in-
scription me frappa entre toutes les aulres; elle était de la

(L’arbre de Pope, pres Binfield.)

main d’une femme, ady Gower, et ne se composait que de
ces mots : « Ici Pope a chanté » (here Pope sung).

Pope élait encore enfant lorsqu’il habitait Binfield. Les
richesses de son pére, ancien marchand de Londres, qui s’y
€tait retiré, lui donnaient des loisirs. Faible de corps, et méme
un peu contrefait , il aimait & étre seul; il se plaisait 4 de
longues promenades dans les champs et dans les foréts. Le
sens poélique s’éveilla en lui an milieu de la nature, et son
génie facile ne connut pas d’entraves. Dés 'dge de 42 ans
il avait composé son Ode & la solitude, sous 'ombre de ce
hétre od il aimait A se reposer, et qu’il devait bientét quilter
pour briller au premier rang des poétes de Londres, Addis-
son, Gay, Steele et Congréve.

En m’¢éloignant je lus sur les arbres, sur les pierres, des

fragmens empruntés aux ceuvres principales de Pope, &
I'Essai sur Uhomme, a la Priére universelle, & la Dun-
ciade, & la Boucle de cheveur enlevés, a la traduction de
I'Iliade et de I'Odyssée : j’appris et je récitai 3 haute voix
ces vers qui sont restés fidéles 8 ma mémoire :

Toutes choses ne sont que les parties d'un ensemble merveillenx

Dont la nature est le corps et Dieu I'ame,

Dieu qui se transforme partout et partout est le méme;

Grand sur la terre, grand daus I'immensité du ciel,

Sa chaleur rayonne sur nous dans le soleil, son souffle nous
rafraichit dans la brise;

11 brille d’une douce lumiére dans les étoiles, et il fleurit dans
les arbres du printemps;

1l existe dans toute existence, il s’étend dans toute étendue,

1l se répand sans se diviser, 1l donne toujours sans jamais perdre,
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Il resprre dans notre ame, il vit dans notre étre mortel,

Aussi complet, aussi parfait dans un cil de notre ceil que dans
un battement de notre ceeur;

Aussi complet, aussi parfait daus I'homme misérable qui gémit
que dans I’éclatant seraphin qui adore en brilant.

Pour lui, rien de haut, rien de bas, rien de grand, rien de
petit:

Tiremplit, il limite, il unit, il égalise tout!

— Pourquoi, disait un jour le docteur Quesnay, écono-
miste célébre, les gens d’une vertu pure et ferme n’onl-ils
pas le petit bout du nez carré? cela serait bien commode
pour les gouvernemens, et tout irait le mieux du monde.

DE L’ART DE PERSUADER
PAR PASCALL.

Ce morceaun , extrait et abrégé de 'un des plus grands
génies des temps modernes, est aride : il n’est pas a lire, il
est & étudier. Quiconque aura parfaitement compris celle
page du Magasin ne regrettera pas I'heure (’application qu’il
lui aura accordée. L' Art de persuader, ou, autrement, de
parler de maniére a se faire comprendre et croire, est le
premier art de 'homme en sociélé : Pascal y élail maitre;
on peut se fier a ses lecons.

L’art de persuader a un rapport nécessaire, 1° & la maniére
dont les hommes consenient & ce qu’on leur propose , et 2°
aux qualités des choses qu’on veut faire croire.

Puissances qui nous forcent & consentir.

Personne n’ignore qu’il y a deux entrées par ou les opi-
nions s'insinuent dans dme : 'entendement et la volonté.
La plus naturelle est celle de 'entendement, car on ne devrait
jamais consenlir qu’aux vérités démonirdes; mais la plus
ordinaire, est celle de la vol()ynvlé," car tout ce qu’il ya
d’hommes sont presque toujours emportés a croire , non pas
par la preuve, mais par 'agrément.— Dites-nous des choses
agréables, et nous vous écouterons, disaient lesJuifs a Moise.

Je ne parle pas ici des vérilés divines que je n’aurais
garde de faire tomber sous lart de persuader; Dieu seul
peut les mettre dans ’dme , et par la maniere qu’il lui plait.
Je sais qu’il a voulu qu’elles entrent du ceeur dans I'espril ,
et non pas de Vesprit dans le cceur. — Et de la vient qu’au
lieu qu’en parlant des choses humaines, on dit qu’il faut les
connaitre avant que de les aimer, ce qui a passé en pro-
verbe; les saints, an contraire, disent, en parlant des choses
divines, qu'il faut les aimer pour les connaitre, el guwon
n'enire dans la vérité que par la charité.

Je ne parle done (ue des vérités de notre portée, et c’est
@elles que je dis que I'esprit et le cceur sont comme les por-
tes par ot elles sont recues dans I’dme ; mais que bien peuy
entrent par I'esprit, au lieu qu’elles y sont introduites en
foule par les caprices téméraires de la volonté, sans le con-
seil du raisonnement. =

Ces puissances (lesprit et la volonté) ont chacune leur
principe et les premiers moteurs de leurs actions.

Ceux de Pesprit sont des vérités naturelles et connues a
tout le monde, comme que le tour est plus grand que sa
partie; outre plusieurs axiomes particuliers que les uns re-
coivent et non pas d’autres, mais qui, une fois admis, sont
aussi puissans, quoique faux, pour emporter la croyance que
les plus véritables.

Ceux de la volonté sont de certains désirs naturels et
communs a tous les hommes, comme le désir d’étre heu-
reux que personne ne peut ne pas avoir, outre plusieurs
abjets particuliers que chacun suit pour y arriver, el qui,

avant la force de nous plaire, sont aussi forts quoique per-
nicieux, en effel, pour faire agir la volonté, que s'ils fai-
saient son véritable benheur.

Voila pour ce qui regarde les puissances
a consentlir.

quinous portent

Qualités des choses qu'on veut faire croire

Mais pour les qualités des choses que nous devons persua-
der, elles sont bien diverses.

Les unes se lirent par une connaissance nécessaire des
principes communs el des vérilés avouées. Celles-la peuvent
étre infailliblement persuadées; ear, en montrant le rap-
port qu’elles ont avec les principes accerdés, il y a une ne-
cessité inévilable de convainere; et il est impossible qu’elles
ne soient pas regues dans I'dme dés qu’en a pu les enrdler a
ces vériiés déji admises. Il y en a quiont une liaison élroile
avec les objets de notre satisfaction, et celles-1a sont encore re-
cues avec certitudes car aussitol qu’on fait apercevoir & I'dme
qu’une chose peut la conduire a ce qu'elle aime souveraine-
ment, il est inévitable qu’elle ne sy porte pas avec joie.

En toutes ces rencontres il n’y a point a douter; mais il
y en a ou les choses qu’on veut faive croire sout bien éla-
hlies sur des veérités connues, et qui sont en méme temps
conlraires aux plaisirs qui nous touchent le plus.

C’est alors qu’il se fait un balancement douteux entre la
vérité et la volupté, et que la connaissance de I'une et le sen
timent de lautre font un combat dont le succes est hien in-
certain, puisqu’il faudrait, pour en juger, connailre iout
ce qui se passe dans le plus intérieur de homme, que
’homme méme ne connait presque jamais.

11 parait de la que, quoi que ce soit qu’on veuille persuader,
il faut avoir égard a la personne a qui on en veut, dont il
faut connaitre I'esprit ¢t le ceear , quels principes il accorde,
quelles choses il aime, et ensuite remarquer dans la chose
dont il s’agit quel rapport elle a avec les principes avouds,
ou avec les objets censés délicieux par les charmes qu’on
leur attribue. De sorte que l'art de persuader consiste au-
tant en celui d’agréer qu’en celui de convainere, tant les
hommes se gouvernent plus par caprices que par raison.

Or, de ces deux méthodes, 'une d’agréer, 'autre de con-
vaincre , je ne donnerai ici que les régles de la derniére, et
encore au cas qu’on ait accordé les principes , et qu’on de-
meure ferme 4 les avouer. La maniére d’agreer est bien sans
comparaison plus difficile, plus subtile, plus utile et plus
admirable ; aussi si je n’en (raile pas, ¢'est parce que je m’y
sens lellement disproportionné, que je crois pour moi la
chose absolument impossible.

La raison de cette extiéme difficulté vient de ce que les
pringipes du plaisir ne sout pas fermes et stables. Ils sont
divers a tous les hommes, et variables dans chaque pariicu-
lier, avee une telle diversité, qu’il v’y a point d’homme
plus différent d’un autre gue de soi-méme dans les divers
temps. Un homme a d’autres plaisivs qu’une femme; un
riche et un pauvre en ont de différens; un prince, un
homme de guerre, un marchand, un bourgeois , un paysan,
les vieux, les jeuncs, les sains, les malades, lous vavient;
les moindres accidens les changent.

Or, il y a un art pour faire voir la liaison des vérités avee
leurs principes, soit de vrai, soit de plaisiv. Cet art que
jappelle Part de persuader consiste en trois parties essen-
tielles : — & expliquer les termes dont on doit se servir par
des définitions claires; — & proposer des principes ou axio-
mes évidens pour prouver les choses dont il sagil; — et a
substituer toujours mentalement daus la démonstralion les
délinitions & la place des définis.

Jamais une demoustration dans laquelle ces eirconstances
gont gardées n’a pu recevoir le moindre doute, et jamais
celles ot elles manquent ne peuvent avoir de foree,

Il importe done de les bien comprendre et de les posséder,



